WOCHENBLATT

Photovoltaik, Warmepumpe, Speicher, Stromta-
rife — doch was passt eigentlich zur eigenen Si-
tuation? Aus der taglichen Beratung zeigt sich:
Die Herausforderungen sind unterschiedlich,
die Fragen oft dhnlich. Im Kern lassen sich
vier typische Situationen unterscheiden:

»Ich mochte meine Stromkosten
senken und unabhéngiger werden”

Viele beschaftigen sich zunachst mit Photo-
voltaik. Ziel ist es, Strompreise abzufedern
und viel eigenen Strom zu nutzen — etwa auch
fiir ein E-Auto. Wichtige Fragen: Welche Anla-
gengroBe passt? Lohnt sich ein Speicher? Und
wie ldsst sich das System spater erweitern?

»Ich mochte eine Losung — und
jemanden, der mich sicher durch
alle Schritte fiihrt.”

Nicht jeder méchte sich intensiv mit Technik,
Antrdgen und verschiedenen Gewerken be-
schaftigen. Im Vordergrund steht der Wunsch
nach einem verlasslichen Partner, der Planung,
Umsetzung und Betreuung koordiniert.

»Meine Heizung ist in die Jahre
gekommen — ich muss handeln”

Andere stehen vor einer konkreten Ent-
scheidung: Die alte OI- oder Gasheizung soll
ersetzt werden. Unsicherheit entsteht durch
Forderprogramme, technische Fragen und
die Sorge vor hohen Kosten. Moderne War-
mepumpen gelten heute als zukunftsfahige
Losung — besonders wirtschaftlich, wenn
Wdrmepumpe und Photovoltaik gemeinsam
gedacht werden.

»Ich baue neu oder
saniere umfassend”

Wer neu baut oder sein Haus grundlegend
modernisiert, mochte Strom und Warme
von Anfang an zusammen planen. Ziel ist
ein stimmiges Gesamtkonzept, das heute
funktioniert und morgen erweiterbar bleibt
— von Photovoltaikanlage Uber Warme-
pumpe bis zur intelligenten Steuerung des
Energieverbrauchs.

Genau hier setzt die Thliga Energie an. Seit
Jahren begleitet das Unternehmen Eigentiime-
rinnen und Eigentiimer in der Region Hegau-
Bodensee bei allen Fragen rund um Strom und
Warme — als ganzheitlicher Lésungsanbieter
fur die Energie- und Warmewende.

Im Bereich Photovoltaik arbeitet die Thiiga
Energie mit erfahrenen Fachbetrieben zusam-
men, darunter die solare technik klinkenberg
GmbH aus Radolfzell und die EWerk Solarsys-
teme GmbH aus SteiBlingen. Diese Unterneh-
men realisieren PV-Anlagen inklusive Speicher
und die Thilga Energie begleitet Kundinnen
und Kunden von der ersten Analyse bis in den
laufenden Betrieb und dariiber hinaus mit dem
passenden Stromprodukt.

Bei Warmepumpen setzt die Thiiga Energie auf
Technik von Viessmann, einem fihrenden An-
bieter fiir klimafreundliche Heizsysteme. Die Ins-
tallation erfolgt durch Climanovo — mit eigenen
Fachkréften und klaren Abléufen vor Ort.

Der Anspruch ist klar: keine kurzfristigen Ver-
sprechen, sondern transparente Beratung,

realistische Kosten und Losungen. Denn Ener-
giewende ist keine Standardlésung — sondern
eine individuelle Entscheidung.

Ihr Zuhause als intelligentes Energiesystem:
Ein Home Energy Management System (HEMS)
vernetzt Photovoltaik, Speicher, Warmepumpe
und Verbraucher. So nutzen Sie automatisch
den selbst erzeugten Strom zuerst, reduzieren
den Netzbezug in Spitzenzeiten und erhohen
lhre Unabhéngigkeit von steigenden Strom-
preisen.

Highlights:

= Automatische Steuerung von Stromerzeu-
gung und -verbrauch

= Selbstlernende Kl passt den Speicherbetrieb
an Verbrauch, Wetter und Tageszeiten an

Mit bidirektionalem Laden (Vehicle-to-Home
& Vehicle-to-Grid) speisen Sie Strom ins Haus
oder Netz zurlick. Damit senken Sie Kosten, nut-
zen Energie effizient.
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Vorteile auf einen Blick:

= Nutzung des E-Auto-Stroms fiir Zuhause

= Uberschiisse ins Netz zuriickspeisen

= Beitrag zur nachhaltigen Energieversorgung

Wir sind mehr als ein Energieversorger — wir
sind lhr Losungsanbieter und -partner. Gemein-
sam gestalten wir die Energie- und Warmewen-
de kompetent, verlasslich und verantwortungs-
voll.

Mehr Informationen und
unverbindliche Beratung
unter:

www.thuega-solar.de

-hoga

Energie

solare technik
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Ansicht Stid-Ost: So wird das Gebaude der Kammerer Medical Group aussehen — samt der neuen Halle.
swb-Bild: Kammerer Medical Group

INVESTITION IN DIE ZUKUNFT

KAMMERER SETZT AUF WACHSTUM

Sie ist aus der Region nicht mehr
wegzudenken:  Ob  Schweizer
Feiertag in Stockach, Weinfest
in Singen oder Hafenfest in Lud-
wigshafen, die Kammerer Medical
Group ist stets ganz vorne dabei,
wenn es um soziales Engagement
geht. Dabei ist leicht zu vergessen,
dass das Familienunternehmen
mit ihrem Hauptsitz erst seit 2024
im Gewerbegebiet Himmelreich in
Stockach zu finden ist. Denn seit
dem hat sich dort einiges getan -
und es wird weiter investiert.

Arbeitsplatze werden geschaffen.
Auf dem Dach werden Kiihlanla-
gen und Photovoltaik mit 100 Ki-
lowatt-Peak installiert. Ebenso ein
Speicher mit 250 KW fiir Spitzen-
lasten. Spatestens Ende Juli 2026
soll der Bau abgeschlossen sein.
Drei Millionen Euro investiert Kam-
merer in die neue Halle, weitere
drei Millionen in die Maschinen,
verrat CEQ Christopher Kammerer.
,Wir investieren in den Standort
Deutschland und den Standort
Stockach

Die Kammerer Medical Group investiert weiter. Nicht nur in den Neubau, son-
dern auch in Maschinen fiir die Produktion. swb-Bild: Kammerer Medical Group

,Die nachste Halle wird fertig",
sagt Uli Kammerer, Geschaftsfiih-
rer der Kammerer Medical Group.
Hinter diesem einfachen Satz
steckt ein bedeutender Schritt in
die Zukunft. Denn in den neuen
Raumlichkeiten kommt eine neue
Abteilung unter, die sich mit Auto-
matisierung und Kl-unterstiitzten
Anlagen beschaftigen wird. Davon
spater mehr.

Investition von
sechs Millionen Euro

Im Oktober 2025 begann der Bau
der 1.400 Quadratmeter grofien
Halle im KfW-40-Standard. In das
zweistockige Gebaude kommen
Fertigungshallen, Biiros und Be-
sprechungsraume unter. 15 neue

+ Standort & Infrastruktur: Haupt-
sitz im Gewerbegebiet Himmelreich,
Stockach. Neubau einer 1.400 m?
groflen Halle im KfW-40-Standard
mit 100 kWp Photovoltaik und 250
kW Speicher.

+ Investitionsvolumen: Aktuelles In-
vest von 6 Millionen Euro (3 Mio. Euro
fiir das Gebaude, 3 Mio. Euro fiir den
hochmodernen Maschinenpark).

Offen fiir neue
Technologie

Seit eineinhalb Jahren beschaftigt
sich das Unternehmen mit dem
Thema ,Kiinstlicher Intelligenz”, er-
lautert Christopher Kammerer. Die
neue Abteilung wird dafiir da sein,
samtliche Bereiche zu optimieren
- etwa Abldufe, Abrechnungen,
Programmerstellung. ,KI ist nur so
gut, wie man sie auch bedient." Die
neue Abteilung wird flinf bis sechs
Personen stark sein und in die neue
Halle einziehen.

Investitionen
in die Zukunft

Kiinstliche  Intelligenz ist aber
nicht das einzige Standbein in die

Zukunft: Die Kammerer Medical
Group investiert auch in Start-up-
Unternehmen, wie Uli Kammerer
berichtet. Etwa wenn es um die
Entwicklung von Prototypen fir
eine spatere Serienherstellung
geht. Mit dem Ziel, diese Pro-
duktion dann auch am Standort
Stockach umsetzen zu konnen.

,Wir interessieren uns
flir Zukunftsfahigkeit
und das Erschliefen

neuer Markte."
Uli Kammerer
o o o 0 0 0 o

,Wir sind da in Kontakt mit Hoch-
schulen’, so der Geschaftsfiihrer.
Beispielsweise arbeitet das Stock-
acher Unternehmen mit Start-ups
aus der Universitat Konstanz und
dem Universitatsklinikum Leipzig
zusammen.

Familienunternehmen
mit Erfolgsgeschichte

Die Geschichte der Kammerer Me-
dical Group begann 2008, als Uli
Kammerer als geschaftsfiihren-
der Gesellschafter in das Unter-
nehmen Weber Instrumente in
Emmingen-Liptingen einstieg, das
chirurgische Instrumente und Sili-
konformteile fiir die Medizintech-
nik herstellte. Sohn Christopher
stief 2015 dazu und seit 2022
ist das Familienunternehmen als
Kammerer Medical Group am
Start.
Im Juli 2024 wurden die Standorte
Emmingen-Liptingen, Bodman-Lud-
wigshafen und Sipplingen in das
neue Haus in Stockach zusammen-
gelegt. Und schon damals hatte Ge-
schaftsfihrer Uli Kammerer weite-
res Wachstum am neuen Standort
angekiindigt. Hier wurde nun das
neueste — aber sicherlich nicht das
letzte — Kapitel geschrieben.
Tobias Lange

+ Zukunftstechnologien: Etablierung
einer neuen Abteilung flir Automati-
sierung und Kl-unterstiitzte Anlagen
zur Optimierung von Ablaufen und
Fertigung.

+ Wachstum & Arbeitsplatze: Schaf-
fung von ca. 15 neuen Arbeitsplatzen
im Zuge der Erweiterung; insgesamt
12-kopfiges Flihrungsteam unter der
Leitung von Christopher Kammerer.

+ Forschung & Innovation: Enge Ko-
operation mit Start-ups und Hoch-
schulen (z. B. Universitat Konstanz,
Uni-Klinikum Leipzig) fiir Prototypen-
bau und Serienreife.

+ Full-Service-Partner: Zertifizierter
industrieller OEM-Partner mit Fokus
auf chirurgische Instrumente, Im-
plantate und Silikonformteile inklusi-
ve MDR-Compliance.

Kammerer Medical Systems
GmbH & Co. KG

Im Sagenloh 3

78333 Stockach -
www.kammerer-med.de
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EDITORIAL

Wachstum beginnt mit Verande-
rungen. Und genau diese Veran-
derungen sind derzeit in unserer
Region an vielen Stellen sichtbar.
Unternehmen investieren, schaf-
fen neue Arbeitsplatze, erweitern
ihre Standorte oder stellen die
Weichen fir die Zukunft. Gleich-
zeitig sorgen personelle Verande-
rungen fiir neue Impulse. Die Bei-
spiele in dieser Ausgabe zeigen: In
der Region bewegt sich etwas.

Ein Beispiel dafiir ist das Kiichen-
haus Schwarz, das in diesem Jahr
in neue Raumlichkeiten umgezo-
gen ist. Die zusatzliche Flache von
500 Quadratmetern schafft mehr
Maglichkeiten und sorgt fiir eine
bessere Sichtbarkeit des Unter-
nehmens.

Auch bei Kammerer aus Stockach
stehen die Zeichen auf Wachs-
tum. Mit dem Bau einer 1.400

Quadratmeter groflen Halle in-
vestiert das Unternehmen rund
drei Millionen Euro. Weitere drei
Millionen Euro flieRen in neue Ma-
schinen. Dadurch entstehen mehr
Arbeitsplatze.

Auf Wachstum setzt auch die Or-
bitalum Tools GmbH. Mit dem Bau
eines neuen Zentrallagers und
eines neuen Verwaltungsgebau-
des in Singen schafft das Unter-
nehmen die Grundlage fiir seine
weitere Entwicklung und starkt
gleichzeitig den Wirtschaftsstand-
ort Singen.

Auch in der Gemeinde Miuhlhau-
sen-Ehingen entsteht Wachstum.
Mit dem Gewerbeprojekt Team
PARK entsteht auf einem rund
6000 Quadratmeter grofien Grund-
stiick ein  moderner Unterneh-
mensstandort, der Raum fiir unter-
schiedlichste Branchen bietet.

NEUBAU STARKT DACHSER-STANDORT STEISSLINGEN

WIR SCHAFFEN KAPAZITATEN

Mit dem Neubau eines modernen
Warehouses auf dem Dachser-
Gelande in Steilllingen investiert
Dachser gezielt in die Zukunft des
Standorts Hegau-Bodensee.

,Mit dem Neubau inves-
tieren wir nachhaltig in
unseren Standort,
schaffen zuséatzliche
Kapazitdten und sichern
langfristig Wachstum
und Arbeitsplatze in der
Region."

Murat Paso, General Manager
von DACHSER SteiBlingen

Auf rund 8.950 Quadratmetern
entstehen zusatzliche Lagerfla-
chen flir 22.000 Paletten. Damit
erhoht sich die Gesamtkapazitat
der Dachser-Standorte in Steillin-
gen und Singen auf kiinftig 67.000
Palettenstellplatze.

Der Aushau reagiert auf die wach-
sende Nachfrage von Kunden aus
Industrie und Handel und starkt
zugleich die regionale Wirtschaft.
Neben dem neuen Warehouse
werden auch die bestehenden
Umschlaghallen  fiir  Industrie-,
Konsumgiiter und Lebensmittel
erweitert. Darliber hinaus inves-
tiert Dachser in eine nachhaltige
Energieversorgung, Elektromobili-
tat sowie moderne Arbeits- und
Sozialraume.

Insgesamt sollen durch das Pro-
jekt voraussichtlich 30 bis 50 neue
Arbeitsplatze entstehen.

Baufortschritt liegt voll
im Zeitplan

Auf der Baustelle geht es sichtbar
voran: Die vorbereitenden Arbeiten
sind abgeschlossen, das Funda-
ment ist fertiggestellt und die sta-
tische Freigabe fiir die nachsten
Bauabschnitte liegt vor.

,Wir liegen mit dem Baufortschritt
voll im Zeitplan. Die nachsten
Schritte sind bereits vorbereitet,”
erklart Stefan Kienzler, Facility
Manager bei Dachser Steiftlingen.
Im Juni wurden bereits die ersten
Stlitzen gestellt.

Auch Murat Paso, General Ma-
nager von Dachser Steillingen,
unterstreicht die Bedeutung des
Projekts: ,Mit dem Neubau inves-
tieren wir nachhaltig in unseren
Standort, schaffen zusétzliche
Kapazitaten und sichern langfris-
tig Wachstum und Arbeitsplatze in
der Region”

Die Fertigstellung des Warehou-
ses ist flir Anfang 2027 geplant
und steht damit fiir Wachstum
mit Verantwortung - zusatzliche
Kapazitaten, nachhaltige Infra-
struktur und neue Arbeitsplatze,
die der Region Hegau-Bodensee
langfristige Perspektiven bieten.

Fiir unseren wachsenden Standort suchen wir:
* Lagermitarbeiter (m/w/d) Warehouse/Hochregal
e Verlader (m/w/d) Umschlaglager Spatschicht

e Lagermitarbeiter (m/w/d) Friihschicht

/é

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen!
Bewerben Sie sich direkt iiber unser Stellenportal.

Investiert wird auch beim Dachser
SE Logistikzentrum Hegau-Boden-
see. Auf rund 8.950 Quadratme-
tern entstehen zusatzliche Lager-
flachen fiir 22.000 Paletten. Damit
erhoht sich die Gesamtkapazitat
der Dachser-Standorte in Steiflin-
gen und Singen kiinftig auf 67.000
Palettenstellplatze.

Doch Veranderungen zeigen sich
nicht nur in Form von Neubauten
oder Investitionen. Auch bei der
LBS gibt es einen Generationen-
wechsel. Seit dem 1. Juni hat
Benjamin Bacher die Leitung der
Bezirksdirektion ~ Hegau-Boden-
see-Hochrhein am Standort Sin-
gen ibernommen. Dieser Wechsel
steht flir Vertrauen, Kontinuitat
und neue Impulse in der Region.

Weiterentwicklung pragt auch die
Thiiga Energie, die als zuverlassi-
ger Energiepartner in der Region

DACHSER SE

Logistik-Zentrum Hegau-Bodensee
Thomas-Dachser-Strafie 1

78256 Steifllingen

personal.steisslingen@dachser.com
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fur ihre Kundinnen und Kunden
daist und bei Fragen, Anregungen
und Veranderungen unterstiitzt.

Auch wenn es auf den ersten Blick
manchmal so wirkt, als wiirde
sich in der Region wenig veran-
dern, sind es gerade die grof8en
und kleinen Entwicklungen, die
sie voranbringen. Sie zeigen, dass
unsere Region in Bewegung ist,
sich stetig weiterentwickelt und
die Zukunft aktiv gestaltet.

KUCHENHAUS
SCHWARZ
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BIETINGEN

DHH mit riesigem Grundstiick!

ca. 103 m2 Wfl,, ca. 1.170 m? Grdst., 4,5 Zi,
vollstandig unterk., Garage, Balkon, Terras-
se, Dachspitz, frei

Bedarfsausweis: 249,19 kWh/(m?2.a), OI,
Baujahr: 1980, Energieeffizienzklasse: G
Kaufpreis: 439.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

EIGELTINGEN

Viel Raum fiirs Leben: Wohnhaus

mit Werkstattgebaude

EFH, ca. 191 m? Wfl,, ca. 772 m? Grdst., ca.
186 m? Nutzfl., 2 Garagen, Stpl., Abr,
Bedarfsausweis: 186,70 kWh/(m?2.a), Erdgas,
Baujahr: 1925, Energieeffizienzklasse: F
Kaufpreis: 329.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Neubau!

Altersgerecht und barrierefrei

ca. 77,03 m? Wohnfliche, EBK, Balkon, Auf-
zug, TG-Stellplatz, altersgerecht,
Bedarfsausweis: 79,20 kWh/(m?2.a), Pellets,
Baujahr: 2021, Energieeffizienzklasse: C
Kaufpreis: 369.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwSt.

Neubau, Erstbezug, energieeffizient!
Eigentumswohnung, 3,5 Zimmer, ca. 104,50
m? Wohnflache, Garage, 2 Balkone,

offene Bauweise

Bedarfsausweis: 81,4 kWh/(m2.a), Pellets,
Baujahr: 2020, Energieeffizienzklasse: C
Kaufpreis: 438.600 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

FRIEDENWEILER, ROTENBACH

Woh d o1

Exklusives in Fri mit
groBziigiger Grundstiicksflache

ca. 194 m? Wfl,, ca. 558 m? Grdst., gepfl. Zu-
stand, Keller, Balkon, Terrasse, Kamin
Bedarfsausweis: 21,0 kWh/(m2.a), WP,
Baujahr: 2022, Energieeffizienzklasse: A+
Kaufpreis: 749.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Ein Haus mit Seele und Seesicht

ca. 173,20 m? WAl., 6-Zi., 815 m? Grdst.,
Kernsaniert, ELW, Abstellraum, Seesicht,
Solarthermie, Kachelofen,
Verbrauchsausweis: 136,80 kWh/(m?2.a),
Holz, Bj: 1920, Energieeffizienzklasse: E
Kaufpreis: 638.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Biiro Singen

Matthias Polkowski

+49 77319095-24
matthias.polkowski@Ibs-sw.de

Biiro Stockach

Ralf Reitz

+49 7771 8068347
ralf.reitz@lbs-sw.de

Biiro Engen

Bernd Auer

+49 7733 50534-12
bernd.auer@Ibs-sw.de

Biiro Engen

Bernd Auer

+49 7733 50534-12
bernd.auer@Ibs-sw.de

Biiro Singen

Laurentius Liirig

+49 7731 9095-29
laurentius.luerig@Ibs-sw.de

Biiro Radolfzell

Lorenzo Gagliardo

+49 7732 823334-11
lorenzo.gagliardo@Ibs-sw.de

GAIENHOFEN-GUNDHOLZEN

Wohnen, wo lhnen der Bodensee

zu FiiBen liegt

EFH, ca. 232,70 m? WAl,, Grdst. 552 m?, 5-Zi.,
WG, Werkstatt, Panoramaseesicht,
Verbrauchsausweis: 71,10 kWh/(m?2.a), Elek-
tro, Baujahr: 1979, Energieeffizienzklasse: B
Kaufpreis: 1.085.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

GOTTMADINGEN-OT

Junges Wohngliick (EFH mit ELW)
ca. 219 m? Wfl,, 6,5- Zimmer, 467 m? Grdst.,
offene Kiiche, Doppelgarage

Bedarfsausweis: 43,4 kWh/(m2.a), Gas,
Baujahr: 2017, Energieeffizienzklasse: A
Kaufpreis: 849.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Biiro Radolfzell

Lorenzo Gagliardo

+49 7732 823334-11
lorenzo.gagliardo@Ibs-sw.de

Biiro Gottmadingen
Julian Bessler

+49 773118627-12
julian.bessler@Ibs-sw.de

Sonniges Zweifamilienhaus

ca. 227 m? Wohnflache,

858 m? Grundstick,

8,5 Zimmer

Verbrauchsausweis: 76,02 kWh/(m2.a), Ol,
Baujahr: 1980, Energieeffizienzklasse: C
Kaufpreis: 665.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Einfamilienhaus mit Einliegerwohnung
im Landhausstil

ca. 190 m? Wohnflache, 1019 m? Grdst., 2
sep. Wohnungen, Garage, 3 Carport.
Verbrauchsausweis: 230,20 kWh/(m2.a),
Gas, Bj: 1986, Energieeffizienzklasse: G
Kaufpreis: 729.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Biiro Singen

Hannah Lederer

+49 7731 9095-25
hannah.lederer@Ibs-sw.de

Biiro Engen

Yaniz Auer

+49 7733 50534-11
yaniz.auer@Ibs-sw.de

Benjamin Bacher

LBS-Bezirksdirektor Singen

Philipp Zeuner
Radolfzell

Yaniz Auer
Engen

1BS”

IMMOBILIEN

Immobilien-
verkauf?

Matthias Polkowski

Dieter Bichle
Radolfzell

Hannah Lederer
Singen

Lorenzo Gagliardo
Radolfzell

Julian Bessler
Gottmadingen

Laurentius Liirig
Singen

Bernd Auer
Engen

Ralf Reitz
Stockach

Sie finden uns in:

Engen | 07733 5053411
Gottmadingen | 07731 1862712
Radolfzell | 07732 8233340
Singen | 07731 90950

Stockach | 07771 8068348

UTTINGEN

Doppelhaushiilfte in Ortsrandlage!
frei, ca. 153 m? Wohnfliche,
ca. 463 m? Grundstiick,

Verbrauchsausweis: 148,40 kWh/(m2.a), Ol,
Baujahr: 1979, Energieeffizienzklasse: E
Kaufpreis: 539.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Biiro Radolfzell

Dieter Bachle

+49 7732 82333413
dieter.baechle@Ibs-sw.de

Platz fiir lhren Wohntraum

Abrissgrundstiick mitten im Ort,
Grdst. 1.401 m?

Kaufpreis: auf Anfrage
Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Biiro Gottmadingen
Julian Bessler

+49 773118627-12
julian.bessler@lbs-sw.de

Ankommen und Wohlfiihlen - Eigentums-
wohnung mit umlaufendem Balkon.
4-Zi-ETW m. gr. Balkon, ca. 96 m? Wfl,, EBK,
TG-Stellplatz, A-Stpl., Aufzug, neue Heizung
Verbrauchsausweis: 94,80 kWh/(m?.a), Gas,
Baujahr: 2003, Energieeffizienzklasse: C
Kaufpreis: 395.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Wohnen und Gewerbe
ca. 164 m? Wohnflache,
ca. 230 m? Gewerbeflache,

Bedarfsausweis: 167.7 kWh/(m2.a), OI,
Baujahr: 1966, Energieeffizienzklasse: F
Kaufpreis: 599.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

MUHLHAUSEN-EHINGEN

Gepfl. Zweifamilienhaus mit groBziigigem
Grundstiick in ruhiger Lage

ca. 160 m? Wfl,, gepflegter Zustand, Keller,
inkl., 3x Stellplatz + 2x Garage, Terrasse,
Verbrauchsausweis: 173,38 kWh/(m?2.a), OI,
Baujahr: 1991, Energieeffizienzklasse: F
Kaufpreis: 539.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwSt.

MUHLINGEN

Familienhaus mit moderner
Gas-Hybridheizung, und A p
EFH, ca. 111 m? WAl,, ca. 788 m? Grdst., Gge.
rage, St, neue Gashybridheizung, gr. Gart.,
Bedarfsausweis: 158,9 kWh/(m?2.a), Gas, So-
lar, Baujahr: 1968, Energieeffizienzklasse: E
Kaufpreis: 330.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

enzial

4,5 Zimmer 121 m? Erdgeschoss

ca. 121 m? Wohnfléche, 4,5 Zimmer, Carport,
Terrasse, Erdgeschoss, ruhige Lage,
modernisiertes Badezimmer,
Verbrauchsausweis: 157 kWh/(m?2.a), Gas,
Baujahr: 1997, Energieeffizienzklasse: E
Kaufpreis: 349.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

RADOLFZELL

Erstbezug! Barrierefrei mit Garten!

3,5 Zimmer, ca. 132 m? Wohnfliche,
Garage,

Verbrauchsausweis: 13,70 kWh(m2.a),
Strom, Baujahr: 2024,
Energieeffizienzklasse: A+

Kaufpreis: 645.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Biiro Stockach

Ralf Reitz

+49 7771 8068347
ralf.reitz@Ibs-sw.de

Biiro Singen

Hannah Lederer

+49 7731 9095-25
hannah.lederer@Ibs-sw.de

Biiro Singen

Laurentius Liirig

+49 77319095-29
laurentius.luerig@lbs-sw.de

Biiro Stockach

Ralf Reitz

+49 77718068347
ralf.reitz@lbs-sw.de

Biiro Engen

Yaniz Auer

+49 7733 50534-11
yaniz.auer@Ibs-sw.de

Biiro Radolfzell

Dieter Bachle

+49 7732 82333413
dieter.baechle@Ibs-sw.de

RADOLFZELL

4,5-Zi.-ETW mit Garten & TG-Stpl.
ca. 143 m? Wohnflache, Terrasse,
zzgl. 2ter Kfz-Stlp,,

Verbrauchsausweis: 37,6 kWh/(m2.a), Gas,
Baujahr: 2018, Energieeffizienzklasse: A
Kaufpreis: 765.000 €

Kauferprovision: 3,65 % inkl. ges. MwsSt.

RADOLFZELL

K s vt Reih, dh
er t!

ca. 131 m? Wohnflache,
ca. 304 m? Grundstick,

Verbrauchsausweis: 97 kWh/(m2.a), Gas,
Baujahr: 1925, Energieeffizienzklasse: C
Kaufpreis: 743.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

RADOLFZELL

Reihenmittelhaus Nahe Innenstadt!
ca: 110 m? Wohnflache,
ca. 170 m? Grundstiick, frei

Bedarfsausweis: 253 kWh/(mZ.a), Gas,
Baujahr: 1924, Energieeffizienzklasse: H
Kaufpreis: 435.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwSt.

RADOLFZELL

Penthouse - 2,5-Zi. -ETW & TG-Stpl.
ca. 85 m? Wohnflache,
ca. 18 m? Dachterrasse,

Verbrauchsausweis: 49 kWh(m?2.a), Strom,
Baujahr: 1973, Energieeffizienzklasse: A
Kaufpreis: 435.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Einfamilienhaus mit Einliegerwohnung
und groBem Grundstiick!

Grdst. 917 m?, ca. 146 m* Wfl,, Ortsrandlage,
Garage, Werkstatt, reonvierungsbed.
Bedarfsausweis: 258,40 kWh/(m?2.a), OI,
Baujahr: 1975, Energieeffizienzklasse: H
Kaufpreis: 395.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Gerdumige Etagenwohnung mit Blick!

ca. 111 m? WA, frei werdend, Keller, EBK,
Tageslichtbad, TG-Stpl., Balkon, Hzg Bj 2017,
Dach und Fassade saniert 2013/14
Bedarfsausweis: 106,3 kWh/(m2.a), Gas,
Baujahr: 1972, Energieeffizienzklasse: D
Kaufpreis: 312.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Biiro Radolfzell

Philipp Zeuner

+49 7732 8233410
philipp.zeuner@Ibs-sw.de

Biiro Radolfzell

Dieter Bachle

+49 7732 82333413
dieter.baechle@Ibs-sw.de

Biiro Radolfzell

Philipp Zeuner

+49 7732 8233410
philipp.zeuner@Ibs-sw.de

Biiro Radolfzell

Philipp Zeuner

+49 7732 8233410
philipp.zeuner@Ibs-sw.de

Biiro Engen

Yaniz Auer

+49 7733 50534-11
yaniz.auer@Ilbs-sw.de

Biiro Singen

Matthias Polkowski

+49 7731 9095-24
matthias.polkowski@Ibs-sw.de

Direkt beim Cano - Top sanierte 3-Zimmer
Wohnung in der Innenstadt zu verkaufen
ca. 67,94 m? Wfl, sanierter Zustand, Keller,
Balkon, letzte Modernisierung 2025
Bedarfsausweis: 155,6 kWh/(m2.a), Gas,
Baujahr: 1955, Energieeffizienzklasse: E
Kaufpreis: 229.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Maisonette-Wohnung
ca. 120 m? Wohnflache, 4,5 Zimmer,
2 Garagen, 3 Balkone,

Bedarfsausweis: 126 kWh/(m2.a), Gas,
Baujahr: 1997, Energieeffizienzklasse: D
Kaufpreis: 449.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

ETW mit Terrasse und Garten
ca. 90 m? Wohnflache, 3,5-Zimmer,
vermietet, Gartenteich, optional TG-Box

Verbrauchsausweis: 142 kWh/(m?2.a), Gas,
Baujahr: 1989, Energieeffizienzklasse: E
Kaufpreis: auf Anfrage

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Sonnendurchflutete 5-Zi-ETW in seltener
Innenstadtlage

ca. 142 m? Wfl,, mehrere Balkone, ruhige
Lage, Gaste-WC, Terrasse, elektr. Rolladen,
Verbrauchsausweis: 140 kWh/(m2.a), Gas,
Baujahr: 1992, Energieeffizienzklasse: E
Kaufpreis: 398.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

TENGEN-BUSSLINGEN

Zweifamilienhaus mit Ausbaureserve
weitldufigem Grundstiick

Grundstiick 1.083 m?, Wohnflache ca. 210
m?, gepflegter Zustand, 2 Garagen,
Verbrauchssausweis: 152,60 kWh/(m?2.a),
Pellets, Bj: 1982, Energieeffizienzklasse: E
Kaufpreis: 499.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

WORBLINGEN

Familiengliick in Worblingen — EFH mit
tollem Grundstiick!

ca.159,5 m2 Wfl,, ca. 660 m? Grdst., saniert,
unterkellert, 6,5 Zi, Garg., Grt., Terr,, frei, Hzg
Bj 2008, Bedarfsausweis: 103,4 kWh/(m2.a),
0|, Bj: 1977, Energieeffizienzklasse: E
Kaufpreis: 647.000 €

Kauferprovision: 3,57 % inkl. ges. MwsSt.

Biiro Singen

Laurentius Liirig

+49 77319095-29
laurentius.luerig@Ibs-sw.de

Biiro Singen

Hannah Lederer

+49 77319095-25
hannah.lederer@lbs-sw.de

Biiro Gottmadingen
Julian Bessler

+49 773118627-12
julian.bessler@Ibs-sw.de

Biiro Radolfzell

Lorenzo Gagliardo

+49 7732 823334-11
lorenzo.gagliardo@Ibs-sw.de

Biiro Engen

Yaniz Auer

+49 7733 50534-11
yaniz.auer@I|bs-sw.de

Biiro Singen

Matthias Polkowski

+49 7731 9095-24
matthias.polkowski@Ibs-sw.de
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LBS LANDESBAUSPARKASSE SUD
IN DER REGION HEGAU-BODENSEE-HOCHRHEIN

BENJAMIN BACHER FOLGT ALS BEZIRKS-
DIREKTOR AUF JURGEN MAISSENHALTER

Zum 01.Juni 2026 hat Benjamin
Bacher die Leitung der Bezirks-
direktion Hegau-Bodensee-Hoch-
rhein am Standort Singen iber-
nommen. Sein Vorganger Jirgen
Maissenhdlter trat nach 42 Jahren
bei der LBS den wohlverdienten
Ruhestand an. Der neue Bezirksdi-
rektor legt Wert darauf, dass sich
durch den personellen Wechsel

nur wenig andern wird. ,Das be-
stehende Team der LBS Sid in der
Region bleibt fiir unsere Kundin-
nen und Kunden in bewahrter Art
und Weise Ansprechpartner in al-
len Fragen rund um die Immobilie.”

Benjamin Bacher kennt die LBS
Sid bestens. Der gelernte Bank-
kaufmann und Bankbetriebswirt
absolvierte seine Aushildung bei
einem Vorgangerinstitut der Spar-
kasse Hegau-Bodensee und arbei-
tete dort anschlielend zwei Jahre
im Kreditbereich, bevor er zur BW-
Bank ging. Anfang 20171 wechsel-
te Benjamin Bacher dann in den
AuBRendienst der LBS und war dort
in verschiedenen Positionen tatig,

bevor er jetzt die Leitung der Be-
zirksdirektion ibernommen hat.

Bausparen und Baufinanzierun-
gen sind die Starken der LBS. Mit
groBer Produkt- und Beratungs-
qualitdt begleiten die erfahrenen
Beraterinnen und Berater ihre
Kundinnen und Kunden oft {ber
Jahrzehnte — vom Abschluss des

ersten Bausparvertrags Uber den
Bau oder Kauf einer eigenen Im-
mobilie bis hin zu Anschlussfinan-
zierungen und Umschuldungen.
Ebenso unterstiitzen sie bei der
Umsetzung von Modernisierungen
und der Energiewende im eigenen
Zuhause sowie bei der Finanzie-
rung mit offentlichen Mitteln von
KfW, BAFA und aus den Program-
men der einzelnen Bundeslander.
Und wer noch auf der Suche nach
seiner Traumimmobilie ist oder
sein Haus oder seine Wohnung
verkaufen will, der ist bei den Mak-
lerinnen und Maklern der LBS-Im-
mobilien bestens aufgehoben.

Die eigene, selbst genutzte Immo-

bilie wird regelmaBig an vorderer
Stelle genannt, wenn es um die
grofien Wiinsche der Menschen in
Deutschland geht. Sie ist zudem
ein wichtiger Baustein der privaten
Altersvorsorge.

Deswegen fordert der Staat Bau-
sparen gleich dreifach: mit der
Eigenheimrente, der Wohnungs-
baupramie und der Arbeitneh-
mer-Sparzulage. Der GroBteil der
LBS-Kundinnen und Kunden kann
so die Vorteile von Bausparen
und staatlicher Forderung optimal
kombinieren. Die Eigenheimrente
ist zudem das einzige Altersvor-
sorgeprodukt, das sowohl in der
Spar- als auch in der Darlehens-
phase gefordert wird.

Als  Marktflihrer im Bauspar-
geschaft in ihrem Arbeitsgebiet
betreut die LBS-Bezirksdirektion
Hegau-Bodensee-Hochrhein ins-
gesamt mehr als 9.500 Kundinnen
und Kunden und unterstiitzt dar-
iber hinaus in enger Zusammen-
arbeit die Sparkassen Engen-Gott-
madingen, Hegau-Bodensee und
Hochrhein bei der Betreuung von
weiteren 24.500 Sparkassenkun-
dinnen und -kunden mit LBS-Bau-
sparvertrag.

Das grofe LBS-Beratungsteam
Hegau-Bodensee-Hochrhein ~ mit
seinen sieben Bezirksleitern, zehn
Immobilienmaklern, drei Finanz-
beratern und sieben Vertriebs-
assistentinnen wird Kunden und
Geschaftspartnern in seiner bis-
herigen Zusammensetzung auch
kiinftig mit dem gewohnt guten
Service zur Verflgung stehen. Die
Beratungsstellen in Singen, Ra-
dolfzell, Waldshut, Gottmadingen,
Murg, Engen und Stockach stehen
dabei flir den Anspruch der LBS
Siid, gemeinsam mit den Sparkas-
sen eine qualifizierte Beratung vor
Ort und rund um die Immobilie zu
gewahrleisten.

Die LBS Siid ist die groBte der fiinf Landesbausparkassen in Deutsch-
land. Seitihrer Griindung im Jahr 1929 ist die LBS gemeinsam mit aktuell
125 Sparkassen und der BW-Bank die kompetente Partnerin rund ums
Bauen, Wohnen und Finanzieren in Baden-Wiirttemberg, Bayern und

Rheinland-Pfalz.

LBS Landesbausparkasse Siid
Beratungsstelle Singen
Hadwigstrae 7

78224 Singen
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Nicht nur in der Wirtschaft, sondern auch in den Stadten und Gemeinden der Region bewegt
sich derzeit einiges. Ob neue Vereinsheime, Schulen, Gemeindezentren oder AuRenanlagen
- zahlreiche Bauprojekte starken die Infrastruktur und schaffen wichtige Orte fiir Bildung,
Begegnung und das gesellschaftliche Miteinander.

Auch in Sachen Bildung tut sich etwas in der Region. Am 18. Juni erfolgte der Spatenstich fiir den
Erweiterungsbau der Sonnenrain-Grundschule in Radolfzell. Geplant ist ein zweigeschossiger, nach-
haltiger Holzbau. Die Tagesstétte soll rund 4,8 Millionen Euro kosten, wobei die Stadt Fordermittel in
Héhe von rund 2,7 Millionen Euro vom Bundesministerium fiir Bildung erhélt. Das Gebaude soll bis
Spétherbst 2027 seine Tiiren fiir die Kinder in Radolfzell dffnen.

swb-Bild: Pia Schaible

Auch in der Gemeinde Eigeltingen hat sich etwas
getan. Am Freitag, 24. April, konnte die neue Tu-
doburghalle in Honstetten feierlich eingeweiht
werden. Bis zur Fertigstellung war es allerdings
ein langer Weg. Bereits 2008 fiel die Entschei-
dung, die 1975 errichtete Halle nicht mehr zu
sanieren. Die ersten Planungen fiir einen Neu-
bau entstanden im Architektur- und Ingenieur-
biiro Stemmer. Voraussetzung war die Griindung
eines Fordervereins, der eine halbe Million Euro
beisteuern sollte, damit die Gemeinde eine wei-
tere Million Euro fiir den Bau investieren konnte.
Ein langer Weg, der sich am Ende gelohnt hat.

swb-Bild: Marcelino Riith

Auch an der Hardtschule in Singen geht die Entwicklung weiter. Bereits im Dezember vergangenen
Jahres wurde der Spatenstich fiir den neuen Mensabau gefeiert. Die Fertigstellung ist fiir das erste
Quartal 2027 vorgesehen. Im Rahmen des Programms Startchancenschule erhélt die Stadt Forder-
mittel des Landes. Die Gesamtkosten einschlielSlich AuBenanlage und Mobiliar liegen bei rund 4,5 bis
5 Millionen Euro. swb-Bild: Stadt Singen

TEAM PARK SCHAFFT RAUM FUR UNTERNEHMEN MIT ZUKUNFT

GEWERBEPROJEKT TEAM PARK

Mit dem Gewerbeprojekt Team
PARK entsteht in Miuhlhausen-
Ehingen ein moderner Unterneh-
mensstandort. Die Team HAUS
GmbH entwickelt auf einem rund
6.000  Quadratmeter  grofien
Grundstiick ein flexibles Konzept,
das Raum fiir unterschiedlichste
Branchen bietet - von Handwerks-
betrieben ber Produktion und
Lager bis hin zu Biiros, Dienstleis-
tungsunternehmen oder Praxen.
Der Baubeginn fiir das Projekt ist
flir Anfang 2027 vorgesehen, die
Fertigstellung soll im Jahr 2028
erfolgen.

Im Mittelpunkt des Konzepts steht
maximale Flexibilitat. Die einzel-
nen Einheiten kénnen sowohl ge-
kauft als auch gemietet werden
und lassen sich hinsichtlich Grole
und Grundriss individuell an die
Bediirfnisse der Nutzer anpas-
sen. So entstehen passgenaue
Losungen fiir unterschiedliche
Unternehmensgrofien. Auch Be-
triebsleiterwohnungen sollen im
Rahmen des Konzepts maoglich
sein.

Team PARK setzt dabei auf eine
nachhaltige und zukunftsfahige
Bauweise. Das Gebaude wird in
hochwertiger — Massivbauweise
mit modularem Konzept  errich-
tet und erfiillt hohe energetische
Standards. Eine Luft-Wasser-War-
mepumpe,  Photovoltaikanlage,
Klimatisierung, Aufzug sowie eine
fur E-Mobilitat vorbereitete Infra-

struktur gehdren ebenso zum Aus-
stattungskonzept wie leistungsfa-
hige Internetanschlisse.

,Wir begleiten seit vielen Jahren
Unternehmen bei der Suche nach
passenden Raumlichkeiten und
erleben dabei immer wieder, dass
viele vor den gleichen Herausfor-
derungen stehen: Moderne, flexib-
le und gut ausgestattete Gewer-
beflachen sind schwer zu finden.
Mit Team PARK schaffen wir ein
Konzept, das diesen Anforderun-
gen gerecht wird und Unterneh-
men eine zukunftsfahige Losung
bietet’, erzahlt Florian Straub,
Geschaftsfiihrer der Team HAUS
GmbH.

,7eam PARK ist ein
innovatives Gewerbe-
projekt, das wichtige

Impulse fiir unsere
Gemeinde und fiir die

Region mit sich bringt.”

Patrick Stark,
Biirgermeister der Gemeinde
Miihlhausen-Ehingen

Auch der Standort (berzeugt:
Miihlhausen-Ehingen verfiigt iber
eine hervorragende Verkehrsan-
bindung mit direkter Autobahn-
anbindung, der Nahe zur Schweiz
sowie einer optimal ausgebauten
Infrastruktur. Damit bietet Team

PARK ideale Voraussetzungen
flir  Unternehmen, Mitarbeiter
und Kunden. Neben Eigennutzern
richtet sich Team PARK zudem
an Kapitalanleger, die in einen
modernen und langfristig attrakti-
ven Gewerbestandort investieren
mochten.

Dass das Konzept funktioniert, hat
die Team HAUS GmbH bereits mit
ihrem ersten Projekt dieser Art in
Steifllingen bewiesen. Dort wurde
bereits eine multifunktionale Ge-
werbehalle erfolgreich realisiert,
die heute vollstandig vermietet ist.
Die dort gewonnenen Erfahrungen
flieRen nun in die Weiterentwick-
lung von Team PARK ein. Das
neue Projekt kniipft an Bewahrtes
an und wurde konsequent auf die
heutigen Anforderungen moder-
ner Unternehmen ausgerichtet.

Die Team HAUS GmbH mit Sitz
in SteiBlingen ist seit Uber zehn
Jahren ein verlasslicher Partner
flir den hochwertigen Neubau
von Wohn- und Gewerbeobjekten
in der Hegau- und Bodenseere-
gion. Das Unternehmen entwickelt
Projekte von der Planung bis zur
Fertigstellung und legt dabei be-
sonderen Wert auf hohe Qualitét,
Termintreue und eine persanliche
Betreuung. Mit regionaler Verbun-
denheit und langjahriger Erfahrung
realisiert die Team HAUS GmbH
so zukunftsorientierte Immobilien
flir Wohnen und Gewerbe.

- PR-ANZEIGE -

Team HAUS GmbH
HardstraBe 1

78256 Steilklingen
www.dasteamhaus.de
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Ein bedeutender Meilenstein fir die Stadt
Singen: Am 6. Marz wurde der offizielle
Spatenstich fiir das neue Gemeindezent-
rum der Friedenskirche an der Rielasinger
Strale gefeiert. Nachdem das bisherige Ge-
béude vor vier Jahren bei einem Brand den
Flammen zum Opfer gefallen war, entsteht
nun ein moderner, zweigeschossiger und
energetisch konzipierter Neubau. Er bietet
viel Raum fiir Begegnungen, fiinf helle Grup-
penraume fir die junge Generation, einen
Gottesdienstraum mit Platz fir bis zu 320
Glaubige, einen Garten sowie offene, ein-
ladende Raumlichkeiten fiir ein magliches
Quartiers- oder Gemeindecafé. Die Baukos-
ten liegen bei rund 4,8 bis 5 Millionen Euro.

swb-Bild: Bernhard Grunewald
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Nach weniger als zweieinhalb Jahren Pla-
nungs- und Bauzeit ist es geschafft: Der Er-
weiterungsbau des Kinderhauses Glocken-
ziel in Engen ist fertiggestellt. Damit konnte
die Stadt eine wichtige Liicke in der Kinder-
betreuung schlieBen. Der rund 470 Quadrat-
meter groBe Erweiterungsbau erganzt die
bereits vorhandenen 560 Quadratmeter des
Altbaus. Die Gesamtkosten werden auf rund
1,75 Millionen Euro geschatzt, darunter For-
dermittel in Hohe von etwa 273.000 Euro.
swb-Bild: Stadt Engen

Auch fiir Bewegung in der Region wurde
gesorgt. Am Samstag, 18. April, wurde in
Stockach-Wahlwies der ,Bleib fit Aktivweg"
feierlich erdffnet. Der rund zwei Kilometer
lange Weg umfasst acht Stationen, die die
Gesundheit und Bewegung fordern sollen.
Gerate, Anleitungen und QR-Codes sind
entlang des Aachgrunds verteilt und laden
Besucherinnen und Besucher dazu ein, sich
Jjederzeit sportlich zu betatigen.

swb-Bild: Sebastian Ridder

KUCHENHAUS SCHWARZ ZIEHT IN NEUE RAUMLICHKEITEN

STANDORT MIT ZUKUNFT

Seit dem 1. Juni ist das Kiichen-
studio Kiichenhaus Schwarz von

der Grubwaldstralle in die Werner-
von-Siemens-Stralle umgezogen,
was mit einer Eroffnungsfeier ge-
feiert wurde.

Dass sich hier in der Region eben-
falls etwas tut, steht auBer Frage.
Denn mit gleicher Mannschaft bie-
tet das Kiichenhaus Schwarz auf
einer 500 Quadratmeter groRen
Ausstellungsfliche  Kundinnen
und Kunden die Maglichkeit, die
neuen Musterkiichen des Traditi-
onshauses kennenzulernen. Dabei
konnen Interessierte die Muster-
kiichen begutachten, die in neuen
Farbkombinationen im Le-Corbu-
sier-Stil sowie im danischen Hyg-
ge-Stil gestaltet sind, der immer
mehr an Beliebtheit gewinnt.

Eine weitere Neuerung, die mit
dem Umzug eingefiihrt wurde,

sind die Aktivkiichen. ,Mit den Ak-
tivkiichen konnen wir den Kunden
die Gerate aktiv zeigen und sie
konnen diese auch selbst auspro-
bieren. So konnen beispielsweise
Besucherinnen und Besucher In-
duktionskochfelder und Dunstab-
zlige verschiedener Hersteller vor
Ort testen’, erklart Michael Briick-
ner, Geschaftsfiihrer des Kiichen-
hauses Schwarz. Auch die Ver-
netzung von Kiichengeraten soll
in den neuen Ausstellungsraumen
gezeigt werden.

Und was hat sich in den letzten
Jahren in der Kiichenwelt gedn-
dert?

,Das  Thema  Weinklimaschran-
ke in allen Varianten und GroRen

nimmt immer mehr an Beliebtheit
zu", erklart Michael Briickner. Zu-
dem hat sich auch
der Planungsstil der
Kiichen in den ver-
gangenen  Jahren
verandert. So ha-
ben Rundwangen-
fronten zunehmend
an Beliebtheit ge- o
wonnen. Zusatzlich °
gewinnen  warme
Farbtone in Kom- °
bination mit Holz °
immer mehr an Be- °
deutung. ,Gerade °
diese Kombination °
wirkt auf viele har- °
monisch und wohn- °
lich und erfreut °
sich deshalb immer °
groferer Beliebtheit”, fligt Michael °
Briickner hinzu. °

Die groRziigige und licht- ®
durchflutete Ausstellung ® e
ladt zum Verweilen ein ° o

Warum mit dem Umzug kein Na-

menswechsel einherging, ist ein-

deutig: Das Kiichenhaus Schwarz

hat sich seit der Griindung im Jahr

1958 in der Region und auch im

Bodenseeraum als feste Marke

etabliert. So auch der Slogan ,Wir

planen Kiichen aus Leidenschaft".

Mit dem neuen Standort soll die  Kiichenhaus Schwarz
Sichtbarkeit erhoht und die Ki- — Werner-von-Siemens-Strale 25
chenplanung zu einem Erlebnis 78224 Singen

gemacht werden. Juleda Kadrija ~ www.kuechenhaus-schwarz.de

- PR-ANZEIGE -

s

KUCHENHAUS
SCHWARZ
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IN DER %76%% TUT SICH WAS

EIN UNTERNEHMEN IM STETIGEN WACHSTUM

ORBITALUM TOOLS GMBH
SETZT WEITERHIN AUF DIE REGION

Um das nachhaltige Wachstum
von Orbitalum Tools voranzutrei-
ben, investiert das Unternehmen
in seinen Standort in Singen. Da-
mit sichert Orbitalum bestehende
Arbeitsplatze langfristig, schafft
neue moderne Stellen und Pers-
pektiven in der Region und starkt
gleichzeitig den  Wirtschafts-
standort Singen.

Gerade in wirtschaftlich an-
spruchsvollen Zeiten sind lang-
fristige Investitionen keine Selbst-
verstandlichkeit. Wahrend viele

Unternehmen Projekte zuriickstel-
len, baut Orbitalum Tools den
Standort in Singen konsequent
weiter aus. Mit neuen Biro-, La-
ger- und Produktionskapazitaten
schafft das Unternehmen die
Grundlage fiir weiteres internatio-
nales Wachstum.

Dartiber hinaus werden die La-
ger- und Lieferprozesse optimiert,
um Kunden weltweit auch kiinftig
zuverlassig mit innovativen Pro-
dukten zu versorgen. Die Investi-
tion unterstreicht das langfristige
Bekenntnis von Orbitalum zum
Standort Singen. Die Fertigstel-
lung des Neubaus ist fiir das Friih-
jahr 2027 geplant.

Aus Tradition in die
Zukunft

Seit mehr als 65 Jahren ist Singen
eng mit der Geschichte von Orbita-
lum verbunden. Aus den Anfangen
als Abteilung fiir Rohrtrenntechnik
innerhalb der Georg Fischer AG
entwickelte sich tber mehrere Sta-
tionen die heutige Orbitalum Tools
GmbH. Seit 2006 gehort das Unter-

nehmen zu ITW Welding Internatio-
nal und hat sich zu einem weltweit
flihrenden Anbieter orbitaler Trenn-
und Schweilttechnik entwickelt.

Technologie aus Singen
fir die Welt

Das Orbitalschweilen ist ein me-
chanisiertes  WIG-Schweilverfah-
ren, bei dem ein Schweiftkopf auto-
matisiert um das Rohr gefiihrt wird.
Dadurch entstehen hochprazise
und reproduzierbare Schweillnahte,
die Uberall dort zum Einsatz kom-

men, wo hdchste Qualitats- und
Reinheitsanforderungen gelten -
beispielsweise in der Pharma-, Le-
bensmittel- und Halbleiterindustrie,
in der Luft- und Raumfahrt sowie in
modernen Rechenzentren.

Auch wenn vielen der Name Orbi-
talum zundchst nicht geldufig ist,
begegnen die Produkte des Unter-
nehmens im Alltag haufiger, als
man vermuten wiirde. Von Singen
aus liefert Orbitalum seine Lo-
sungen in zahlreiche Lander welt-
weit. Ob beim morgendlichen Glas
Milch, beim Fliegen in den Urlaub
oder bei der Herstellung lebens-
rettender Medikamente - prazise
Schweilindhte sorgen dafiir, dass
Lebensmittel hygienisch verarbei-
tet werden, Flugzeuge sicher unter-
wegs sind und Medikamente unter
sterilen Bedingungen hergestellt
werden konnen.

Standort mit Zukunft

Mit dem Neubau schafft Orbita-
lum Raum fiir weiteres Wachstum.
Neben modernen Biiroflachen ent-
stehen zusatzliche Kapazitaten fiir

Entwicklung, Produktmanagement
und weitere zentrale Unterneh-
mensbereiche. Um dieses Wachs-
tum weiter voranzutreiben, sucht
Orbitalum am Standort Singen zu-
dem engagierte Mitarbeitende fiir
die Montage sowie fiir die Entwick-
lung neuer Produkte. Gleichzeitig
optimiert das neue Zentrallager die
internationalen Lager- und Liefer-
prozesse und schafft die Voraus-
setzungen, Kunden und Niederlas-
sungen weltweit noch effizienter
zu versorgen. Dariiber hinaus Uber-
nimmt der Standort Singen kiinftig
zusétzliche Aufgaben in-
nerhalb der ITW-Gruppe.
Neben Orbitalum st hier
bereits heute das Euro-
paische Headquarter von
Miller Electric angesiedelt.
Miller Electric mit Haupt-
sitz in den USA ist einer
der weltweit fiihrenden
Anbieter von  Schweil-
maschinen fiir das Hand-
schweilen und das auto-
matisierte Schweilen. Mit
der Erweiterung werden
die Voraussetzungen ge-
schaffen, kiinftig auch
Produkte von Miller Elec-
tric in Singen zu fertigen.
Damit gewinnt der Standort sowohl
in der Entwicklung als auch in Pro-
duktion und Logistik weiter an Be-
deutung.
Markus Tamm, Group President
ITW Welding International, betont:
,Mit dieser Investition schaffen wir
die Voraussetzungen fiir weiteres
Wachstum am Standort Singen.
Gleichzeitig starken wir die inter-
nationale  Wettbewerbsfahigkeit
von Orbitalum und entwickeln den
Standort innerhalb unseres globa-
len Netzwerks konsequent weiter.
Dass wir gerade jetzt investieren,
ist ein klares Bekenntnis zu unse-
ren Mitarbeitenden und zur Zukunft
des Standorts."
Mit dem Ausbau investiert Orbi-
talum nicht nur in neue Gebaude,
sondern vor allem in die Zukunft
eines weltweit erfolgreichen Unter-
nehmens. Die neuen Kapazitaten
schaffen Raum fiir Innovation,
zusatzliche Arbeitsplatze und wei-
teres Wachstum - und starken
gleichzeitig die Rolle Singens als
internationales Kompetenzzentrum
fur Entwicklung, Produktion und
Logistik.

Orbitalum Tools GmbH
Josef-Schiittler-StraRe 17
78224 Singen
www.orbitalum.com
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